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Đầu tư thành công chỉ với 15 phút mỗi tuần! 



VÀI NÉT VỀ TÁC GIẢ 
Phil Town là một triệu phú tự tạo dựng nên sự nghiệp và là nhà diễn thuyết về đầu tư nổi tiếng nhất nước Mỹ.
Trong cuốn sách Quy tắc số 1 (tháng 3/2006, tái bản tháng 8/2007) ông đã miêu tả chi tiết Quy tắc số 1 về chiến lược tài chính cá nhân để bất kỳ ai, ngay cả những người lần đầu đầu tư cũng có thể hiểu và làm giàu.
Phil Town là một công dân điển hình mặc dù học vấn và nguồn lực của ông hạn chế hơn hầu hết mọi người.
Là một học sinh trung bình ở trường phổ thông, phải sau rất nhiều cố gắng ông mới tốt nghiệp được Cao đẳng. Trong những năm làm việc đầu tiên, Phil Town cho biết ông “thường phải chịu bẩn để kiếm sống”, làm những công việc như đào hào và bơm xăng dầu. Town đã mất ba năm rưỡi trong quân đội, sau khi trở về từ cuộc Chiến tranh Việt Nam, ông làm công việc hướng dẫn khách qua sông ở Mỹ.
Trôi dạt qua California, Utah, và Idaho, ông sống trong cảnh nghèo khổ bằng tiền lương từ mùa làm hướng dẫn viên và lương trợ cấp thất nghiệp, sống trong lều gỗ gần Flagstaff, Arizona.
Cuộc đời Phil Town thay đổi khi tình cờ gặp một người khách tốt bụng và am hiểu tài chính đã chỉ dẫn cách thức đầu tư thành công là sử dụng quy tắc số 1 của Warren Buffet: Đừng để mất tiền! Trong năm năm, Town đã kiếm được 1 triệu đô-la từ 1.000 đô-la đầu tư ban đầu và nhanh chóng trở thành triệu phú.
Phil Town thường xuyên xuất hiện trên các bục diễn thuyết lớn, hàng năm ông diễn thuyết cho hơn 500.000 người về Quy tắc số 1. Cùng với các chuyên gia giàu có như David Bach, Barbara Corcoran, Loral Langemeier, ông là vị khách thường xuyên trên chương trình “Bên trong nhà Triệu phú” của CNBC, và thường xuyên xuất hiện trên chương trình MSNBC “Doanh nghiệp của bạn”.



BỐI CẢNH 
Đa số người Mỹ đều bị kẹt trong các quỹ đầu tư tương hỗ có ảnh hưởng mạnh mẽ nhất đến các làn sóng thị trường. Họ đa dạng hóa các khoản đầu tư để giảm thiểu rủi ro và đầu tư theo kiểu này để mong kiếm được lợi nhuận dài hạn. Mặc dù vậy, họ vẫn mất tiền khi thị trường xuống giá.
Tuy nhiên, sự kết hợp giữa công nghệ, vốn và chiến lược đang tạo nên một cuộc cách mạng trong đầu tư vào chính thời điểm mà các nhà đầu tư nhỏ cần nó nhất. Nhờ Internet, con người dễ dàng tiếp cận thông tin và nắm được khối lượng thông tin lớn hơn trước rất nhiều, cũng như có thể tham gia hay rút khỏi các thị trường nhanh chóng hơn bao giờ hết.



TẠI SAO BẠN NÊN ĐỌC CUỐN SÁCH NÀY 
Cuốn sách này là một cẩm nang đơn giản để có thể kiếm được ít nhất 15% lợi nhuận trên thị trường chứng khoán, mà hầu như không gặp bất kỳ rủi ro nào. Quy tắc số 1 trong đầu tư gần như không hề bị chi phối bởi sự lên hay xuống của thị trường. Quy tắc số 1 là sự kết hợp của chiến lược đầu tư có hiệu quả xác thực và khả năng kiểm soát thị trường tại thời điểm mà các công cụ đầu tư luôn sẵn có đối với bất cứ ai sử dụng máy tính.
Một nhà đầu tư nhỏ không có đủ 8 tiếng mỗi ngày để tìm hiểu kỹ lưỡng về thị trường có thể áp dụng Quy tắc số 1.



1. 
NHỮNG ẢO TƯỞNG VỀ ĐẦU TƯ 
Để bắt đầu, hãy phân tích một vài ảo tưởng phổ biến ngày nay.
1. Bạn phải là một chuyên gia thì mới quản lý được tiền. Điều này sẽ đúng nếu việc học đầu tư rất khó hay việc thu thập thông tin để đưa ra quyết định tốn rất nhiều thời gian. Nhưng ngày nay nhờ mạng Internet, điều đó không còn đúng nữa. Những công cụ tiêu tốn 50.000 đô-la mỗi năm trước kia giờ có thể được mua với giá không đến hai đô-la mỗi ngày và chỉ tốn vài phút mỗi ngày để sử dụng, và chúng thậm chí còn chính xác hơn các công cụ mà nhà quản lý tài chính của bạn sử dụng một năm trước.
2. Bạn không thể đánh bại thị trường. Thuyết thị trường hiệu quả (Efficient Market Theory – MT) đã chỉ ra rằng thị trường nói chung và thị trường chứng khoán nói riêng luôn hoạt động hiệu quả. Thị trường điều tiết giá cả của hàng hóa dựa trên giá trị của chúng, chẳng hạn như giá cả của cổ phiếu ở mọi thời điểm đều tương đương với giá của giá trị công ty. Tuy nhiên, vẫn có một số người đã thực sự đánh bại thị trường trong khoảng thời gian dài (sẽ nói ở phần sau).
3. Cách tốt nhất để tối thiểu hóa rủi ro là đa dạng hóa các loại cổ phiếu và giữ chúng (trong dài hạn). Không nhất thiết phải làm vậy nếu bạn biết cách đầu tư, nghĩa là bạn phải hiểu Quy tắc số 1 và biết cách tìm được một công ty tốt với mức giá rất hấp dẫn. Như vậy, bạn sẽ không phải chia nhỏ khoản đầu tư của mình vào 50 loại cổ phiếu hay bỏ tiền vào một quỹ đầu tư tương hỗ. Bạn sẽ tập trung vào một số ít các doanh nghiệp mà bạn hiểu rõ; mua vào khi các nhà quản lý quỹ lo sợ và bán ra khi họ tham lam.
4. Chiến lược đầu tư Trung bình chi phí đô-la (DCA) sẽ bảo vệ bạn. Không hề. Trung bình chi phí đô-la là chiến lược mua các cổ phiếu hoặc cổ phần các quỹ đầu tư tương hỗ hàng tháng với cùng một số tiền, bất kể giá của cổ phiếu hay quỹ đầu tư tăng hay giảm. Mục tiêu của nó là nhằm giảm thiểu tối đa rủi ro đầu tư bằng cách làm cho giá trung bình trên mỗi đơn vị cổ phiếu thấp hơn. Tuy nhiên, trong đầu tư dài hạn hay khi thị trường đi xuống thì nó không khác gì việc mua và giữ cổ phiếu. Và dù thế nào, bạn cũng phải bỏ ra cùng một lượng tiền mỗi tháng.
5. Đầu tư vào bất động sản tốt hơn đầu tư vào thị trường chứng khoán. Điều này không hẳn đúng. Mức tăng trưởng tương đối cao của thị trường bất động sản trong vòng 30 năm qua là khoảng 4%. Trong khi đó, mức lợi nhuận tương đối tốt của một nhà đầu tư chứng khoán áp dụng Quy tắc số 1 là 15%.



2. 
QUY TẮC SỐ 1 VÀ BỐN CHỮ M 
Tóm tắt quy tắc số 1
Việc bạn biết sẽ kiếm được một khoản tiền từ việc mua cổ phiếu của một doanh nghiệp tốt với một mức giá hấp dẫn chỉ giúp bạn trở thành một người “mua hàng” giỏi.
Trong trường hợp đó, đầu tư theo Quy tắc số 1 sẽ chỉ cho bạn 4 bước rõ ràng:
1. Tìm một doanh nghiệp tốt.
2. Biết được giá trị của doanh nghiệp
3. Mua cổ phiếu doanh nghiệp đó với giá rẻ 50%.
4. Lặp lại quá trình cho đến khi giàu có.
Bốn chữ cái M[1]
[1] Chữ cái đầu của các từ Meaning – ý nghĩa; Moat – hào; Management – quản lý; Margin of safety – biên an toàn.
Dùng những câu hỏi dưới đây để đánh giá một doanh nghiệp và quyết định xem có đáng để đầu tư hay không:
1. Doanh nghiệp có ý nghĩa với bạn không?
Câu hỏi này dẫn đến 2 câu hỏi khác:
a) Bạn có muốn sở hữu toàn bộ doanh nghiệp đó không?
b) Bạn có đủ hiểu về doanh nghiệp để sở hữu toàn bộ nó không?
Bạn sẽ phải suy nghĩ giống như một chủ doanh nghiệp chứ không phải một người đầu cơ cổ phiếu; đây là điều tối quan trọng để trở thành nhà đầu tư theo Quy tắc số 1. Nếu mua toàn bộ doanh nghiệp chứ không phải chỉ là đầu tư cổ phiếu thì doanh nghiệp đó sẽ trở thành một tài sản cá nhân và bạn sẽ muốn tự hào về những gì bạn sở hữu.
Hãy luôn nhớ quy tắc 10-10 khi mua cổ phiếu của bất cứ doanh nghiệp nào: Tôi sẽ không sở hữu cố phiếu doanh nghiệp này trong 10 phút trừ phi tôi sẵn sàng sở hữu nó trong 10 năm. Là một nhà đầu tư theo Quy tắc số 1, bạn sẽ chỉ sở hữu cổ phiếu của một vài doanh nghiệp. Vì thế, bạn phải chắc chắn bạn đang đầu tư đúng và sẽ không để mất tiền.
Điều quan trọng ở đây là phải hiểu thấu đáo các doanh nghiệp của bạn cả bên trong lẫn bên ngòai. Bắt đầu tìm kiếm một doanh nghiệp tốt bằng cách tìm hiểu những hình thức kinh doanh mà bạn đã nắm rõ. Để làm được điều này, hãy hỏi bản thân những câu hỏi sau:
a. Bạn thích làm gì một cách chuyên nghiệp và làm chỉ để giải trí?
b. Bạn thực sự giỏi cái gì?
c. Bạn làm gì để kiếm tiền hay để tiêu tiền?
2. Doanh nghiệp có một “cái hào rộng” không?
Điều tiếp theo bạn muốn biết là liệu tương lai của doanh nghiệp có dự đoán được hay không. Hiển nhiên là bạn muốn một công ty sẽ thành công, một doanh nghiệp sẽ phát triển hàng thập kỷ. Bạn không muốn mua một công ty với tương lai bất ổn.
Bạn muốn đầu tư vào một doanh nghiệp có một cái hào, có lợi thế cạnh tranh để bảo vệ doanh nghiệp khỏi các cuộc tấn công từ ngoài và bảo vệ nó trước sự cạnh tranh và tình trạng lạm phát, giống như một cái hào để bảo vệ tòa lâu đài (tất nhiên hào càng rộng càng tốt). Cái hào này cũng phải bền vững, công ty phải làm mọi cách có thể để bảo vệ các lợi ích của nó.
Có 5 cái hào bảo vệ:
1. Thương hiệu: bạn sẵn sàng trả nhiều tiền hơn cho một sản phẩm nếu tin tưởng nó.
2. Bí quyết: một doanh nghiệp có bằng sáng chế hoặc bí mật thương mại sẽ khiến hoạt động cạnh tranh trực tiếp của đối thủ trở nên bất hợp pháp hoặc rất khó khăn.
3. Độc quyền: một doanh nghiệp kiểm soát độc quyền thị trường sẽ có được khả năng thu một khoản “thuế” của bất cứ người tiêu dùng nào cần loại hàng hóa hay dịch vụ đó.
4. Khách hàng trung thành: khi hàng hóa, dịch vụ của một doanh nghiệp trở thành một phần đời sống của khách hàng thì họ sẽ không muốn chuyển sang các công ty khác.
5. Giá cả: một doanh nghiệp có khả năng định giá sản phẩm ở mức thấp để không doanh nghiệp nào khác có thể cạnh tranh được.
Ngày nay, nếu một doanh nghiệp có ít nhất một trong số các công cụ bảo vệ trên thì nó sẽ có mặt trong nhóm những con số Ngũ đại (gồm Lợi nhuận trên vốn đầu tư, Doanh thu, Tỷ lệ thu nhập trên cổ phần, Giá trị tài sản, Dòng tiền nhàn rỗi). Tất cả những công cụ bảo vệ này tương đương hoặc lớn hơn 10% mỗi năm trong vòng 10 khi bạn cân nhắc đầu tư vào doanh nghiệp:
1. Lợi nhuận từ vốn đầu tư (ROIC): tỷ lệ lợi nhuận mà một doanh nghiệp kiếm được trên khoản tiền mặt đầu tư vào doanh nghiệp; là tỷ lệ phần trăm số tiền thu được trên số tiền đầu tư.
2. Doanh thu (hoặc thu nhập): tỷ lệ tăng của tổng số tiền mà doanh nghiệp kiếm được từ việc bán tất cả các loại sản phẩm của mình.
3. Tỷ lệ thu nhập trên cổ phần (EPS): tỷ lệ tăng của mức lợi nhuận trên cổ phần sở hữu.
4. Giá trị tài sản (hoặc giá trị sổ sách hoặc BVPS): tỷ lệ tăng của những thứ còn lại khi doanh nghiệp chấm dứt hoạt động; khi bán hết mọi thứ và trả hết các khoản nợ (nếu được chia trên cổ phần thì nó sẽ trở thành giá trị ghi trên sổ sách hay BVPS); quan trọng bởi vì tiền mặt dư thừa có thể được sử dụng để mở rộng thị trường hoặc phát triển sản phẩm mới.
5. Dòng tiền nhàn rỗi (FCF): tốc độ tăng tiền mặt nhàn rỗi và liệu lượng tiền mặt đó có đang tăng cùng với lợi nhuận của doanh nghiệp hay không.
Và về các khoản nợ, áp dụng cho các công ty có số tiền nợ hợp lý, đó là các công ty có thể trả hết các khoản nợ trong vòng ba năm. Chia tổng số nợ dài hạn cho dòng tiền mặt nhàn rỗi hiện tại để xem liệu công ty có thực hiện được hay không.
3. Doanh nghiệp có đội ngũ quản lý hiệu quả không?
Bạn cần phải biết liệu những người điều hành công ty có thực sự phối hợp hành động và có xứng đáng ở vị trí điều hành doanh nghiệp hay không. Bạn đang tìm kiếm các nhà lãnh đạo sống vì công ty, những người đặt ra và muốn đạt được những mục tiêu táo bạo cho công ty.
Các nhà lãnh đạo giỏi sẽ quên đi cái tôi cá nhân và hướng vào lợi ích lớn hơn của việc xây dựng công ty lớn mạnh. Rút cục, bạn muốn các nhà lãnh đạo công ty phải:
1. Vì lợi ích của cổ đông: họ phải có những mối quan tâm cá nhân giống như những cổ đông của doanh nghiệp − các cổ đông. Họ phải cung cấp cho cố đông thông tin chính xác về doanh nghiệp (điều này có thể khó khăn do những người này e ngại đưa ra những thông tin không hay hoặc gây ra vấn đề trước công chúng)
2. Động lực: họ phải thực sự muốn thay đổi thế giới về một vài mặt nhỏ nào đó (mặc dù những thay đổi lớn cũng tốt). Họ phải có một mục tiêu táo bạo hơn nhiều so với một tuyên bố về sứ mệnh. Mục tiêu đó sẽ thúc đẩy họ và mọi động thái về nghề nghiệp (và thậm chí cả những động thái mang tính cá nhân).
Để biết thêm thông tin về Giám đốc điều hành, hãy cân nhắc việc kiểm tra:
1. Hoạt động mua bán của người trong công ty (nếu họ thực sự tận tụy với doanh nghiệp, họ sẽ không xem xét việc bán cổ phiếu của chính họ trong doanh nghiệp. Mặc dù vậy, bạn phải cẩn thận để không vội đi đến kết luận nếu và khi điều này xảy ra).
2. Lương thưởng (họ có thể được trả hậu hĩnh nhưng không nên trả bằng tiền).
Và có một cách tuyệt vời để kiểm tra xem đội ngũ quản lý và/hoặc Giám đốc điều hành có thực sự tốt hay không là xem xét những con số cốt lõi của họ, nhất là những con số Ngũ đại của họ. Bạn có thể tin tưởng họ nhiều hơn là chỉ những lời khoa trương. (Nếu công ty vừa có một năm hoạt động kém thì cần kiểm tra xem liệu Giám đốc Điều hành có nhận thức được điều đó trong thư gửi hàng năm đến các cổ đông hay không). Nếu anh ta không thừa nhận, đừng lên thuyền cùng anh ta).
4. Doanh nghiệp có biên an toàn lớn không?
Cách áp dụng thực tiễn hoạt động đầu tư theo Quy tắc số 1 là mua cổ phiếu giá trị 1 đô-la chỉ với giá 50 cent. Điều này là có thể, thậm chí là được ao ước, vì đôi khi giá trị của một doanh nghiệp không tương đương với mức giá nó đang được bán (mức đánh giá hiện tại về doanh nghiệp trên thị trường).
Nó gần giống với việc đợi giá theo bảng chào hàng[2] – là mức giá thực của thị trường, nhưng khác xa so với việc đợi một chiếc xe sang trọng đang bán chạy giảm giá trước khi bạn mua một cái. Mua cổ phiếu các doanh nghiệp theo một cách tương tự nhau: tìm một vài doanh nghiệp bạn thích và đáp ứng các tiêu chí chặt chẽ này, sau đó kiên trì đợi cho đến khi bạn có cơ hội mua chúng rẻ hơn mức giá theo bảng chào hàng.
[2] Sticker price: là giá bán lẻ sản phẩm mà nhà sản xuất đề nghị, thông thường giá này có thể thương lượng được.
Về mặt kỹ thuật, điều này có nghĩa là trước tiên bạn cần xác định được mức giá theo bảng chào hàng, sau đó tìm ra mức giá với biên an toàn, bằng nửa giá theo bảng chào hàng. Sau đó, đợi cho đến khi cổ phiếu đạt đến giá này trước khi bạn mua.
Để tính toán giá theo bảng chào hàng:
1. Trước hết bạn cần những con số sau:
a. Tỷ lệ thu nhập trên cổ phần hiện tại (EPS): được công bố trên hầu hết các website tài chính.
b. Ước tính tốc độ tăng Tỷ lệ thu nhập trên cổ phần – một trong những con số Ngũ đại.
c. Ước tính PE tương lai – bội số của EPS. Chúng ta phải xác định cho một công ty nhất định một khoảng thời gian là mười năm kể từ bây giờ và xác định giá trị của nó tại thời điểm đó. Đây là một bội số để đổi từ con số tỷ lệ thu nhập trên cổ phần thành con số giá trên cổ phần.
d. Tỷ lệ lãi tối thiểu có thể chấp nhận được: 15% một năm. Đây là mức đủ cao để bảo đảm lạm phát hợp lý, thuế thu nhập và rủi ro giao tiền cho người khác nhưng không quá cao đến nỗi bạn không thể tìm được một doanh nghiệp tốt với mức giá phù hợp mang lại lợi nhuận cao.
2. Sau đó bạn cần:
a. Tăng tỷ lệ thu nhập trên cổ phần hiện tại theo mức tăng EPS ước tính trong mười năm để đạt được mức EPS tương lai.
b. Nhân EPS tương lai với PE tương lai để có được giá thị trường trong tương lai.
c. Rút bớt giá thị trường trong tương lai bằng tỷ lệ lãi thu hồi tối thiểu chấp nhận được mỗi năm, điều này sẽ giúp bạn biết được mức giá theo bảng chào hàng của bạn.



3. 
BIẾT THỜI ĐIỂM PHÙ HỢP ĐỂ BÁN 
Nói tóm gọn, thời gian phù hợp để bán cổ phiếu một doanh nghiệp theo lý thuyết là không bao giờ có. Mục tiêu cuối cùng là mua cổ phiếu một công ty tốt với mức giá phải chăng đến nỗi bạn sẽ không bao giờ bán nó và nó sẽ tiếp tục làm bạn trở nên giàu có trong suốt cuộc đời còn lại!
Một doanh nghiệp tốt được định nghĩa là doanh nghiệp phải có thể dự đoán được là đem lại lợi nhuận (xem phần thảo luận trước). Nhưng chúng ta phải nhớ rằng, mọi thứ sẽ thay đổi theo thời gian và thậm chí những khoản đầu tư sinh lợi nhất của chúng ta có thể sẽ không đem lại lợi nhuận trong năm đến mười năm nữa. Điều này giải thích tại sao chúng ta phải kiểm tra xem các công ty hoạt động như thế nào so với các tiêu chí chúng ta đã đưa ra.
Nếu và khi một doanh nghiệp không còn hoạt động tốt, chúng ta phải bán nó và tiếp tục với doanh nghiệp khác:
1. Khi nó không còn là một doanh nghiệp tốt theo các tiêu chuẩn của Quy tắc số 1, do sự tấn công từ bên ngoài bởi đối thủ cạnh tranh đang xoay sở để phá bỏ cái hào bảo vệ, hoặc do một người từ bên trong công ty - Giám đốc Điều hành hay nhà quản lý cao cấp – những người không tiếp tục làm việc để cải thiện công ty nữa.
2. Khi giá thị trường cao hơn mức giá theo bảng chào hàng.
Khi có ý định nghỉ hưu, tốt nhất là bạn chỉ bán những gì bạn cần cho cuộc sống và giữ doanh nghiệp với số tiền còn lại. Đừng bao giờ bán tất cả cổ phiếu của bạn trong một công ty trừ phi vì những lý do đã đề cập ở trên.



4. 
BÁM VÀO MỘT ĐIỂM TỰA 
Vì chúng ta chỉ là những con người bình thường nên không thể tránh khỏi mắc sai lầm. Sau đây là những gì cần làm nếu và khi bạn mắc sai lầm với Quy tắc số 1 và việc đầu tư của bạn liên tục làm tiêu hao tiền bạc thay vì tạo ra tiền.
Chúng ta phải “bám vào một điểm tựa” từ thị trường để ngăn không cho nó làm chúng ta thất bại.
Trong khi một nhà đầu tư thực sự giỏi chỉ đơn giản là lấp lỗ trống bằng việc làm ra nhiều tiền hơn bằng việc đầu tư ngắn hạn, đây là những gì chúng ta có thể làm để giải quyết vấn đề:
1. Hiểu về cổ phiếu. Cổ phiếu tăng vì một và chỉ một lý do: vì có nhiều lượng tiền muốn mua hơn là muốn bán (tăng theo nhu cầu). Do vậy, thậm chí một doanh nghiệp đang bán với giá thấp hơn 50% giá theo bảng chào hàng của nó thì giá vẫn có thể xuống thấp hơn trong ngắn hạn nếu các nhà quản lý quỹ tiếp tục bán cổ phiếu của doanh nghiệp đó cho dù việc này là không nên.
2. Hiểu cách diễn giải hành vi của các nhà quản lý quỹ, là những người gần như là lái các con tàu trên thị trường, các động thái của họ lớn và dễ thấy.
3. Sử dụng bộ Ba công cụ sau để biết được hướng chuyển động của mọi, nhờ đó bạn sẽ có thể quyết định làm gì:
a. MACD (chỉ số dao động trung bình hội tụ và khuếch tán) có thể là chỉ số phù hợp nhất cho thấy những thay đổi xu hướng đáng kể của một loại cổ phiếu. Nó xem xét nhiều mức thay đổi giá trung bình, thường là trong thời gian ngắn, để cho thấy khi nào áp lực về đà phát triển đang trở nên mạnh mẽ hơn theo hướng đi lên hoặc đi xuống. Nói cách khác là khi các nhà đầu tư lớn đang tháo lui.
b. Sự ngẫu nhiên: một công cụ về đà phát triển theo dõi việc mua và bán vượt mức của một loại cổ phiếu (mua vượt mức xảy ra khi một đơn vị lớn bán ra và các đơn vị khác mua vào, điều này tạo ra nhiều áp lực khiến giảm giá). Các đơn vị khác tham gia vào lại làm đẩy giá thậm chí xuống còn thấp hơn. Công cụ ngẫu nhiên sẽ giúp chúng ta thấy và cho ta biết nên mua.
c. Dao động trung bình: công cụ này theo dõi mức giá trung bình trong một khoảng thời gian cụ thể. Nó làm trung hòa đỉnh điểm dao động với đáy giá dao động hàng ngày và giúp các nhà đầu tư dễ nhận thấy xu hướng giá cả.
Quan trọng là cần nhận thấy rằng những công cụ này sẽ không tạo ra tiền cho bạn trừ phi bạn biết giá trị của doanh nghiệp mà bạn đang mua. Vì vậy, hãy sử dụng Bốn chữ M đã thảo luận ở trên.



5. 
PHÁ BỎ RÀO CẢN 
Trước khi bạn đầu tư theo Quy tắc số 1, bạn phải hành động để phá những rào cản sau:
1. Nợ khó đòi: Khoản nợ từ người tiêu dùng của bạn, tiền vay với lãi suất cao để mua những thứ không tạo ra thu nhập hay có thể tăng giá trị, chẳng hạn như các sản phẩm tiêu dùng. (Nợ lành mạnh là tiền vay với lãi suất thấp và được sử dụng để tạo ra mức lợi nhuận cao).
2. Thuế thu nhập: sử dụng thủ thuật né tránh thuế chính phủ nhằm trì hoãn các khoản thuế
3. Đa dạng hóa quá mức: như đã đề cập ở trên, tập trung bằng cách mua một vài ít các doanh nghiệp có ý nghĩa đối với bạn.
4. Nhà quản lý của bạn: tại sao lại thuê một ai đó quản lý tiền của bạn khi bạn sắp có những kiến thức về tài chính (hoặc gần đạt được điều đó)?
5. Nỗi sợ: cách duy nhất để vượt qua nỗi sợ bị thua lỗ là tin rằng bạn sẽ không thua lỗ. Số tiền tối thiều bạn có thể tạo ra là không và đó là số tiền tối thiểu bạn đầu tư ban đầu.



6. 
LẦN MUA ĐẦU TIÊN THEO QUY TẮC SỐ 1 
Dưới đây là các bước thực hiện để bạn tiến hành mua lần đầu tiên theo Quy tắc số 1.
1. Mở một tài khoản môi giới: người môi giới đóng vai trò rất quan trọng giúp cho việc mua và bán mọi thứ dễ dàng hơn; họ cho bạn biết về những gì người ta sẵn sàng chi tiền để mua một thứ nào đó, đảm bảo cả hai bên phải làm gì để hoàn thành giao dịch và làm cho giao dịch đó trở nên dễ dàng hơn.
2. Mua cổ phiếu: người môi giới sẽ lấy tiền ra khỏi tài khoản của bạn, mua số cổ phiếu bạn đã định rõ và giữ các chứng nhận về cổ phiếu cho đến khi bạn bán số cổ phiếu đó.
3. Đặt lệnh giới hạn, lệnh dừng và lệnh cắt lỗ trong trường hợp bạn muốn mua một loại cổ phiếu đang tăng giá. Bạn phải thực hiện việc này để tránh phải trả nhiều hơn giá lẽ ra phải trả.
4. Mua cổ phiếu của một doanh nghiệp
5. Sử dụng Ba công cụ và kiểm tra các Công cụ mỗi ngày vào những thời gian nhất định
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